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Prima fiera solo online
Ha un dna comasco
il digitale per il tessile

llprogetto. Andrea Fiume e la sua piattaforma Bsamply
ospiterannolarassegnadal 15 luglio al 15 settembre
Traleaziende: Clericie Tessuto, Radaellie Larusmiani

SERENA BRIVIO

Comasco conunarete
nelmondo eunbackground in-
ternazionale, Andrea Fiume &
riuscitoavincerelacorsacon-
tro il tempo nella digitalizza-
zione del calendario fieristico
tessile: dal 15 luglio al 15 set-
tembre ospiterasullasuainno-
vativa piattaforma Bsamply
Tradeshow Project, la prima
manifestazione disettore 100%
online chesimulaintuttoeper
tuttoiprocessi diunincontro
fisico fra buyer e supplier.

Le adesioni

L’appuntamento digitale coin-
volgeraun centinaio diaziende
produttrici di materie prime
destinate ai brand d’abbiglia-
mento, fraiquali spiccano ec-
cellenze italiane e internazio-
nalicome NIPIItaliaideatrice
di Thindown, il primo tessuto
dipiumaalmondo100% made
in Italy, il Linificio e Canapifi-
cio Nazionaleattivodaquasiun
secolo e mezzo, la portoghese
TMG - Téxtil Manuel Gongal-
ves, lo storico Radaelli Velluti
di Mandello del Lario che fa
capo al Gruppo Marzotto, Soda
chesicaratterizzaperlaprodu-

zione artigianalerealizzataal-
Pinterno diun mulino, il gruppo
tessile Clerici Tessuto fondato
nel 1922, il marchio sartoriale
pittanticodivia Montenapole-
one, Larusmiani e la comasca
Pentagono Seta.

Sono due i pacchetti che
Bsamply offre ai suoi clienti:
unobasicche permettedi cari-
care 500 articoli e accedere da
unsoloaccounteuno standard
che include supporto tecnico,
caricamento di1l000 prodottie
accessodamoltepliciaccount.

Comeinunafieraveraepro-
pria, sara possibile attivare
contatticon altre realta, conso-
lidando e ampliandola propria
rete vendita, richiedere cam-
pionature ed effettuare ordini.
Aitradizionali stand sisostitui-
ranno showroom digitali priva-
ti,conareeriservate aunlimi-

B Showroom
digitali
interconnessi
con i gestionali
delle aziende

tato numero di clienti e altre
accessibili a tutti, secondo le
proprieesigenze. Lapiattafor-
ma alle aziende di ricevere e
inviare informazioni dai loro
sistemi gestionali, scambiarsi
dettaglie personalizzazioni, in-
formazionidiproduzione, spe-
dizione e fatturazione fornendo
cosiil quadrodeiprocessiean-
nullando le distanze grazie al-
I'interconnessione. Infine, con-
sentealle aziende disuddivide-
rele merciindiversi magazzini:
nuove collezioni, stock service
e fondi di magazzino.

La strategia

«Sin dallasuafondazione, avve-
nuta nel 2017, l'obiettivo di
Bsamply e stato quello didigita-
lizzare I'industria del fashion,
unsettore che suquestofronte
noné, purtroppo, ancorasuffi-
cientemente al passo conitem-
pi- spiega Andrea Fiume, ceo
efondatore di Bsamply - Sicu-
ramente la situazione attuale
ha dato un grande impulso a
questo processo e strumenti co-
me il nostro sisonorivelativita-
lineimesidilockdown. Siamo
entusiastidiquestoprogettoe
orgogliosidel fatto che presti-

BSAMPLY QRDER APP

Buyer e supplier si relazionano via app

Andrea Fiume, ceo di Bsamply

giosinomidel settore abbiano
deciso di aderire. Non solo, le
aziende possono ora affidarsi
alle nostre tecnologie peraprire
le porte a un futuro piti smart:
Bsamply ha, infatti, iniziato a
proporre il proprio sistema in
licenzaafiereeimportantire-
alta del comparto tessile che
hanno l’esigenza di avere un

proprio sistema white label per
interagire con i clienti. Sono
convitochelatecnologiapotra
essere utile alla moda anche
unavoltasuperatoil distanzia-
mento sociale: integrando onli-
ne e offline sara possibile otti-
mizzare il processo di vendita
elimitarel’impattoambienta-
le».




